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1 Crear Presupuestos
1.1 Prespuestos NO Asociados a Campafia
Cuando realizamos presupuesto no asociados a campafia se pueden dar dos casos:
1. Usuarios que so6lo disponen de CRM. "CRM >> Presupuestos"
2. Usuarios de ERP o Tienda Online. "Facturacién >> Ventas >> Presupuestos”
En ambos caso una vez que ya no encontramos en la pantalla de los presupuestos:
Paso 1: en la cabecera, pinchamos en P para afiadir el registro.
Paso 2: seleccionamos los datos de la cabecera.
Paso 3. validamos el registro de la cabecera pinchando en @
J Presupuestos de Clientes I @
Presupuesto:| 1| Estado{aPROBADO |~ | Fecha: 06/11/2009 |[CLIENTE [~ |[Mi Cliente =]
Delegacio’n:| |LI Concept0:|Camisetas |
Agente: Com.%: Farma pago: Divisa. T.Detalles:
almacén:|Principal [7] Bultos:[ 0.00] pd.{zo0cf1 |supd) | Dto Esp.:[ 0.00] Dto p.p.[ 0.00]
Condiciones:l | F.Salida: T.Con.: Yalor €E-.Im|:|0.:
Transpor‘tista: Pc-r‘tes:| DDlF‘F\GF\DOiﬂ Exp.:| | I.'\.-'..D..:
Observaciones:| | Total:]  271.44]
P=mHAy 200 90000 i3
Paso 4: cuando ya tememos la cabecera confirmada, pasaremos a afiadir registros nuevos de articulos
pinchando en P
Paso 5. después de introducir los datos del articulo, lo validamos pinchando en @
Camisetas 15.000 0.00
1 ECamisetas 2,000 15.000 0.00 0.000 36,000
1 ECamisetas 4.000 15.000 0.00 0.0an 72.000 |-
4 .3
1.2 Prespuestos Asociados a Campaia

Si eres usuario del médulo de CRM, podras asociar los presupuestos a una campafia para poder valorar
los resultados de accion.

Una vez creada la campafa s6lo tendremos que ir a "CRM >> Campafias" y seleccionamos la
campafa sobre que queremos asociar los presupuestos

)

~ . . Targek .
Con la campafia seleccionada vamos al boton de L) y seleccionamos el grupo donde se
encuentra el cliente o contacto al que le vamos a realizar el presupuesto. (Por ejemplo. Contactos
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Seleccionamos el Contacto y pinchamos en *
seleccionamos "Presupuestos".

para desplegar el menu y en el

Pinchamos sobre op para introducir los datos de cabecera, y una vez finalizado pinchamos sobre @
para validar.

Seguidamente pinchamos sobre Q-, en la parte inferior, para afiadir una linea de producto y sus valores,
pinchando en @ para validarla y poder introducir mas si se desea.

Para que el presupuesto se compute como venta real, dentro de los valores de la campafia, deberemos

pasar este presupuesto al estado de Aprobado:

¢ Siguiendo la misma ruta que para crearlos "CRM >> Campafias // Target (seleccién de contacto) >>
Opciones >> Presupuestos (bUsqueda del presupuesto si tiene mas de uno)

e Usuario del médulo CRM. Directamente desde la ventana de presupuestos "CRM >> Presupuestos”

e Usuario que tienen algin médulo mas. Directamente desde la ventana de presupuestos "Facturacion
>> Ventas >> Presupuestos"”
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